
2026 年 7 月 13 日 星期一

本版编辑：李瑾琳 版面设计：卜家驹

江苏骏利精密制造科技有限公司主营铸造和机加工，2024 年在上海企业海智在线的牵线搭

桥下，接到一笔来自机器人企业的订单，自此开拓了新的生产赛道，2025 年营收达到 8500 万元。

与此同时，身为“牵线人”的海智在线去年 3 月也

多了一个新身份，徐汇区首批“新质服务商”，通过自身

的专业服务链接科技创新与产业生产的各个环节，为

参与全球产业链的中国工厂应对来自国际市场环境、

文化、法律监管差异的挑战。

在 6 月 13 日举办的第九届海智在线全球采供破

壁会上，来自 29 个国家和地区的航空航天、汽车零部

件、生命科学设备、水处理、机器人实验室、3D 打印与

逆向工程服务等领域的创新型企业代表， 带着几乎覆

盖所有主流生产工艺的采购需求汇聚上海， 希望在海

智在线搭建的交流平台上找到适配的合作伙伴。

“新质服务商”的影响力，早已超越国界和产业的边界。

闯进新赛道

成立 11 年， 海智在线的平台已聚集超过 80 万家

中国供应商和 30 万家全球采购商。 2025 年，平台的询

盘订单金额达到 255 亿元。

不过，像骏利精密制造这样的中小工厂，始终是平

台的主力军。 公司销售总经理罗琦记得，第一次收到海

智在线推送人形机器人企业的生产需求时， 他和同事

看了看客户提供的机器人髋关节零部件图纸， 感觉自

家工厂还达不到如此高精尖的技术要求。

但平台似乎比工厂更清楚自身实力，不久后，海智

在线又为骏利精密推送了一家工业机器人企业， 对方

要生产可操作喷涂、焊接等技术的机械臂。

“我们当时还没有机器人生产经验，就按照普通压

铸件的价格去评估报价。 ”罗琦说，自己当时向客户坦

言，相较 CNC（计算机数字控制）技术“洗”出来的产品

具备外观优越、尺寸精准等优势，传统压铸工艺虽然成

本更实惠、便于量产，但在外观上有天然缺陷。 未曾想，

对方回复，“要量产就得接受压铸技术的缺陷， 外观不

足可以用喷涂等方式修补，总有办法解决。 ”

这让身为“厂二代”的罗琦瞬间打开了思路。 此后，

海智在线平台推送来的医疗机器人企业打样需求、新

能源汽车企业的压缩机生产需求，他和工厂都接住了。

目前， 新能源汽车的内部零部件及压缩机生产业务已

经占到公司年产值近 20%。原本从事压铸这一“传统得

不能更传统”工艺的工厂，正式闯入了机器人、新能源

这两大未来产业赛道。

在海智在线联合创始人兼副总裁徐香看来，骏利精

密经历的赛道转换，背后映射了中国当下前所未有的创

新速度：新材料、新能源、人形机器人、商业航空、低空经

济等每一个新赛道背后，都有大量全新且复杂的零部件

生产需求。 而每一个科技成果转化的过程，都需要具体

的工厂和产线，帮助科创成果走向终端市场。

海智在线介绍，本届采供破壁会上，国内采购商中

聚焦机器人、半导体、新能源、生命健康、高端装备等方

向的买家占比达到 55.8%。其中，机器人领域的生产需求

增长最为显著， 相关买家占比从去年的 11%大幅跃升至

34.3%，并从工业机器人、人形机器人整机生产，进一步向

视觉感知、AI�控制、光电感知等上游核心细分领域延伸。

技术融合、场景落地的需求越集中，意味着产业赛

道的生态完整度正在不断提升———看似只聚焦“传统”

“经典”工艺的中小工厂，其实大有可为。

AI 智能体“神助攻”

2023年，同为“厂二代”的黄樱从加拿大留学回国，回

到了自家位于南通的工厂“嘉正光学科技有限公司”，一

家光学零配件的生产商， 客户包含了柯达这样的行业龙

头，涉猎的生产领域从相机胶卷到医疗影像无所不包。

但从回来的第一刻起，黄樱就在思考，父辈经营工

厂 20 多年积累的加工经验，如何与新的产业赛道相匹

配。 不久后，她在海智在线的一场线下对接会上，遇到

了来自上海的一家从事生命科学研究的企业， 对方需

要用于观察细胞的光学设备。

然而，当嘉正光学给出报价，对方却犹疑，认为价

格“太便宜了”。 黄樱随即解释，因为工厂有 20 余年的

光学配件加工经验，知道怎样的生产方式更节约成本。

而当打样产品出炉后，对方要求的产品透明度、光滑度

等标准都一一匹配，双方的合作一拍即合。 如今，光打

样订单就拓展到了四五十个。

在此过程中， 海智在线开发的 AI 智能体平台，成

为黄樱做出经营判断的重要帮手。 从客户业务的背调，

到工厂自身能否胜任订单的生产需求、满足工期，AI 智

能体都提供了充分的决策依据。

一边是科研院所、科创企业手握大量科技成果和转

化项目，却找不到具体的生产商来落地；一边是大量的中

小工厂有“小批量、多品种、短交期”的生产能力，却看不

见、够不到这些拓展新赛道的机会……“作为平台，我们

希望为二者解决供应链匹配的难题。 ”徐香说。

于是， 今年 4 月， 海智在线智能体工作台正式发

布， 采购商和供应商能用自然语言请智能体完成生产

需求的拆解、供应商匹配、报价比对、进度跟踪等全流

程任务。 同步推出的“魔法工场” 是海智在线打造的

“AI+ 制造”协同场景，打通了设计、工艺、产能和制造环

节，让一件工业产品从“有想法”到化为图纸，再到小样

乃至大货交付能实现全流程智能化。

“我们希望借助智能体，让中小工厂也有机会获

得与大公司一样的工程交付能力。 ”海智在线魔法工场

事业部总经理段丹彤说。

护航企业出海与硬科技落地

去年，海智在线入选国家首批“重点国际供应链平

台”，是 6 个平台中唯一的上海企业，显示出其运用大

数据、AI 等技术在供应链数字化升级方面的领先优势。

上海市科委副主任翟金国介绍， 海智在线已相继助力

上海高校的微流控芯片、 海外残障与养老产品落地等

项目的运作，前者的日产出提升了 5 倍以上，后者从概

念样品到制造交付的总体成本降低近 50%。

正是有了海智在线这样的“新质服务商”，助力上

海去年技术合同交易额达到近 6500 亿元， 同比增长

24.9%，高校院所技术合同额超过 622 亿元，同比增长

70%，成为越来越多硬核科技企业“落地生金”的热土。

而服务广大企业和工厂的“新质服务商”，自身也

需要政府部门的精准服务。去年 3 月，徐汇发布首批 21

家新质服务商，覆盖法律、会计审计、咨询调查、人力资

源、广告、知识产权等领域。 今年 4 月，徐汇“新质服务”

再扩围，新增第二批 24 家新质服务商，覆盖领域拓展

至数智化、出海网联服务、媒体传播，初步形成了全链

条、高能级的专业服务版图。

区发改委介绍，围绕辖区内不同区域的产业积淀，

徐汇为“新质服务商”打造了各具特色的专业性载体集

聚空间，构筑长三角企业“邻里生态”：“大徐家汇”地区

着力建设国际商贸法律服务圈； 徐汇滨江积极构建滨

江数字广告集聚区、西岸国际法律服务区；漕河泾开发

区深化国家级检验检测认证产业集群、 知识产权服务

业高质量集聚发展示范区建设； 徐汇中城着力建设人

力资源产业集聚区。

近期， 海智在线总部入驻了位于漕河泾开发区的

“AI+ 工业智造”加速器虹漕大楼，将针对硬科技初创企

业提供三类赋能：实现“快速找厂”，通过智能体把企业

的非标需求在最短时间内匹配到有合适产能的工厂；为

初创企业提供有韧性的供应链保障；将平台积累的工艺

知识数据和智能体能力开放给园区企业，降低中小企业

自建供应链的门槛，实现工业 AI场景的快速落地。

“我们希望成为漕河泾‘隐形冠军’企业的供应链

基础设施， 护航企业出海与‘硬科

技’落地。 ”海智在线相关负责人说。

（来源：上观新闻）
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海智在线总部所在地虹漕大楼更新改造效果图

海智在线在第九届全球采供破壁会上


