
去年开始有一句“我在 XX

等你” 已经成为无数打卡地的

时髦欢迎词。比如：我在淄博等

你、我在榕江等你、我在尔滨等

你、我在杭州等你、我在黄河路

等你……表述了所在景点百姓

的热情、政府的真诚、服务的可

亲，不仅出彩了当地的文化、文

明、特产和历史渊源，更赢得了

无数游人纷至沓来。 至于排队

在这幅时效性非常强、 特别有

意义、 能让人回味无穷的精美

大字牌匾下留影， 已经成为了

和登上黄山， 一定要以迎客松

为背景合影一样的必须。

笔者突然想到， 如果我们

的电影主创、 制片发行公司和

电影院， 以及密切关注票房收

入的媒体和投资人借“我在

XX 等你”的内涵，升级到“我在电影院等

您”，那真是善莫大焉。

根据国家电影局统计，2024 年春节假

期（2 月 10 日至 2 月 17 日）全国电影票房

为 80.16 亿元， 观影人次 1.63 亿， 相比

2023 年春节假期票房和人次分别增长了

18.47%和 26.36%， 均创了同档期新纪录。

但是无论是融媒体和自媒体的视频，还是

现实看到的真实场景，老年人出现在电影

院的不多，就像我身边差不多年龄的亲朋

好友、同事同学、新老邻居，基本没有在各

个群和朋友圈里晒出在春节期间观看电

影的帖子。 假期的时间都去哪儿了？ 用在

了休闲旅游、会客聚餐、运动健身、看电视

刷手机、甚至卡拉 OK、棋牌麻将上了。 我

和老妻不说春节期间一场电影都没有看

过，就是去年全年也只有我进过一次电影

院大门。 国家统计局 1 月 17 日发布数据

显示 2023 年末全国人口中 65 岁及以上

人口达 21676 万人，占全国人口的 15.4%。

但我从没有看到权威机关有统计 65 岁以

上老年人进入电影院的数据和比例。

如果全国 2.1 亿 65 岁以上中能够有

10%的老人进电影院观影，那我相信，电影

市场将更加兴旺。 也许有人会说，你说说

容易，做起来会很难。 但笔者以为只要有

“我在电影院等您”这样的诚意，挑选适合

老年人年龄层次、思维特点的，喜欢忆旧、

轻松诙谐、大团圆而避免过于刺激的结局

的，未必是刚上映一二轮的片子；甚至还可

以创作防电信诈骗的故事片， 可以每年在

敬老节前后开出老年人电影周； 也可以利

用老年人不在乎是否是节假日，用上工作

时间的场次放映老年人偏爱的影片； 至于

票价，是否可以采取像杭州西湖取消门票

和现在大部分名山大川、老镇寺庙、古典苑

林等景点对 65 岁以上老人门票凭身份证

优惠甚至 70 岁以上老人刷身份证即免票

通行的善举。 相信电影院虽然因为少了门

票，暂时效益受影响，但到老人进电影院达

到了一定的人次，就会以量取胜，就像节假

日后航空机票打到一折， 因为这总比空着

好吧， 况且电影院还可以开放其它让老人

消费的项目，比如餐饮、健身等。 最后一个

是交通，可在市区，把电影院纳入 15 分钟

生活圈考虑，就近观影；而在人口导入的大

型住宅小区，建议利用公交车的“谷”时，接

送老年人观看电影专场。

当然，也不能“剃头担子一头热”，我们

老年人也要会享受生活， 接受电影中带来

的知识和愉悦， 那么一方“我在电影院等

您”的努力就会开花结果，皆大欢喜。
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美好的事物， 都需要有一

个渐进的过程。

比如看小说或影视， 又或

者欣赏表演， 最精彩的部分往

往就只有最后的那么一点。 那

前头的部分就只能算是浮沫

吗？也不见得。如果直接把前面

十之八九的篇章当成无用的浮

沫，干脆了当地抹去，一上来就

亮出最精彩的亮点， 结果往往

不如预期， 甚至令观者云里雾

里，观感大打折扣。

怎么会这样？要令人感受深

刻，就得一层层地剥去外头的迷

障，把精彩包在最里头的核心之

中。 在这一点点的铺垫中，让观

者渐入情境，情绪被一步步带上

去。 等到观者的情绪到达巅峰

时， 再把最精彩的部分抖出来。

这么一来，就能有最好的效果。

有时候就是这样。 两场表

演，效果迥异，不见得就是表演

者本人实力的差距。 实力相近，

但一方一上台就直接亮出杀手

锏，观者还没进入情绪，脑子里

恐怕还不清楚， 表演就已经结

束了； 而另一方则懂得循序渐

进，一步步引领观众渐入佳境，

在最巅峰的情绪时刻， 再亮出

自己的绝招。 这么一来，明明实

力差不多，效果却天差地别。

这其中，差别就在于渐进。

好的事物，好的成功，或者令人

印象深刻的表演， 需要的不仅

仅是最后的精彩， 还需要一个

可供培养情绪的渐进境界。

人与人之间的关系，亦是如

此。 一段关系中的双方，若是进

入状态的步伐不一致，可能结果

也会令人唏嘘。一方迅速进入状

态，掏心掏肺，把自己能对人好

的所有招式都使了出来。但对方

却慢了一大截，迟迟未能进入状

态。 急速进入状态的人，直接撇

开过程，把自己的底牌一股脑甩

了出来，却未能想到此时此刻的

对方能否领会？

结果可想而知。 直接亮出

底牌的人，多半对于另一方，心

中颇有微词。 自己尽心尽力，对

方却似乎并不领情。 最后，难免

把狼心狗肺的帽子扣在对方头

上。 一段缺少渐境的关系，往往

还没开始，就已经结束，怎么可

能会有皆大欢喜的结局？

人的成功，也需要渐境。

有些成功，得益于父母的铺

垫。 这样富二代式的成功，少了

自己努力渐进的过程，成功的果

实唾手即得。但这样没有情绪铺

垫缺少渐境的成功，品尝起来也

乏善可陈。 靠着自己的努力，一

步一步走上去，这样在渐境中成

就的果实，才是最甜美的。

人处于世，少不得渐境。 想

与人交好， 比起一开始的掏心

掏肺， 循序渐进慢火细烹更能

将关系发展到相知相交的程

度。 想要做成一件事，一起头就

直接把压箱底的东西一股脑抛

出来，结果往往会很惨。 一步一

个脚印， 在什么阶段发挥什么

样的实力， 撒手锏留着在最需

要的时刻抖出来， 这样反而能

笑到最后。

人生中，有渐境，才美好。

渐 境

�郭华悦

作为一个上海男人， 陪妻

子上街购物， 是一门经常要做

的功课。按我的经验和体会，特

别是到服装店购置衣服， 最挠

头的是察颜观色的营业员了。

为了讨得顾客的欢心， 把年纪

大的称“阿姐”“阿哥”，身材差

的到了她们嘴里也会变得婀娜

多姿和挺拔起来。于是乎，

一件件服装就会像变戏法

似的， 在她们笑吟吟的嘴

角里， 目送着一个个顾客

拎着服装袋一脸满足地打

道回府。说句老实话，家里

衣橱不少都是这些营业员

的热情推销的“杰作”。

周末， 妻子提出要去

徐家汇商圈逛逛， 作为男

人当然不敢怠慢。 尽管春

暖乍寒， 还是搭乘长途车

硬着头皮陪妻子去买她心

仪已久的风衣。

到了六百， 妻熟门熟

路朝东头的服装柜台走

去。这当儿，那位中年女营业员

轻轻地走到了她的旁边。 我清

楚得很， 接下来的故事应该是

程式化的， 无非是检验营业员

根据顾客的心理随机应变的能

力而已。

出人意料的是， 这位中年

女营业员打量了穿在妻身上的

风衣， 轻轻地对着镜子左顾右

盼的妻说，阿姐，我觉得这绿色

的风衣不太适合你。 营业员说

这话的是轻声细语的， 但我和

妻却惊异了。说句心里话，陪妻

上街购衣次数不算少了， 像这

种唱反调的营业员还是我这

“老革命”首次遭遇到。 听惯了

花好稻好的甜言蜜语， 看惯了

有的营业员急吼吼推销商品的

猴急相， 使我不得不对这位女

营业员从妻的年龄、体形、职业

逐一的分析心悦诚服地同意她

的建议：阿姐，我觉得这绿色的

风衣不太适合你， 下周店里要

进一批米色和淡咖啡色的风衣

倒是蛮适合您的。说句心里话，

按照惯例， 在妻将这绿色的风

衣穿在身上左右打量的时候，

我已做好了如何配合营业员推

销工作的准备， 以便拔脚早点

打道回府。此时，一肚子的台词

因为营业员说“不”戛然而

止。妻望着我，我默默地点

点头，我只能从心里说：说

“不”的营业员，谢谢你。

走出六百， 天下着丝

丝细雨， 身上顿添些许寒

意，但心里是异常的温暖；

虽然从金山到六百路上花

了近两个小时， 但我记住

了六百服装柜台那中年女

营业员真诚的面容， 我更

记住了她送我们出来的那

句话：出了店堂，我也是一

个顾客。

一个星期后， 我没有

陪妻赴六百的任务了，是

她和舞蹈队的几个老姐妹同去

“赴约“的。 这次妻听了那个说

“不“的提议，选中的淡咖啡色

的风衣，穿在身上果然有型，似

乎人也年轻了几岁， 专业眼光

毕竟不一般。 问及其他姐妹收

获如何，妻答：各取所需，满载

而归。在我的印象里，金山的同

事和朋友都喜欢到六百购物，

理由很简单，老店实惠便民啊。

退休后我移居孩子处， 近闻见

证沪上 72 年风云变幻的老牌

商场六百春节后正式闭店，网

上是一片怀念声，屈指算来，那

位给我留下美好回忆说“不“的

女营业员应该退休了吧， 不知

退休的夕阳红生活过得好吗？

好怀念你眼眸里真诚的目光，好

怀念你发自内心深处的声音，出

了店堂，我也是一名顾客。

谢谢你！ 六百柜台前说

“不”的女营业员。
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“我在电影院等您”

�马蒋荣

■ 荷塘金色（摄影） 计小江


